Text fran jagharenidé.org

Natverk — informell organisering

Att organisera sig genom natverk kan ha manga fordelar om det handlar om en
idé eller en fraga dar det ar viktigt att samla manga krafter. Det behover inte
finnas krav pa motprestationer for att vara med i natverket som ofta har en
platt struktur. Det kan vara latt att ga in i och ut ur, men det skapas alltid ett
gemensamt sammanhang. Viktigt ar samtidigt att natverket fylls med verklig
handling for att de som ar med ska uppleva det som meningsfulit.

Ett natverk kan vara bade ett uttalat satt att organisera sig, men vi kan ocksa prata
om de outtalade natverk vi finns i. Vi har bade vara personliga natverk, vara
relationer med andra, och de relationer som finns mellan organisationer.

Nar nya initiativ tas eller projekt startas ar en viktig del att samla ett natverk kring
idén. Det finns flera utmaningar for samhallsentreprendrer dar natverket har en
central roll. Ofta finns det lite finansiella resurser till forfogande. Har vi ett stort
natverk kan det da vara ett satt att komma at de resurser som behdvs, till exempel i
form av tjanster, utrustning eller moéteslokaler. En viktig resurs ar ocksa personer i
natverket som kan vara intresserade att vara med i utvecklingen och bidra till att
utveckla idén eller vara med i arbetet. Ar det nagot nytt och oprévat som vi vill
genomfdra kan natverket ocksa ge en legitimitet, genom relationerna som skapas
kan nya kontakter och samarbeten underlattas. Nar berattelsen om en idé eller ett
projekt borjar sprida sig ar den svar att stoppa.

Sa, vad ar viktigt att tdnka pa i natverksskapande? Ett svar ar att det ar viktigt att
dela med sig till andra, att borja ge. Mats Westerberg ar en forskare som har tittat
narmre pa natverkande och entreprendrskap:

"Nér vi frdgade deltagare i nétverk, som vi undersbékte, om vem som
ger mest, ar det de mest entreprendriella personerna som lyfts fram.
Det betyder inte att en sadan person &r mer givmild av naturen utan
bara att han eller hon férstar hur nétverk fungerar. Det vill sdga, att
bésta séttet att fa ut nagot fran sina partners ar att bérja ge. Nar
entreprendrerna bérjar fa tillbaka fran sina partners har han eller hon
férmagan att omvandla detta till méjligheter i form av nya produkter,
nya sétt att arbeta eller liknande.”

Mats Westerberg (i ljudinslaget "En entreprendr ar ingen 67,
https://www.ltu.se/cmsarkiv/media/projekt/ljudbok/05_Mats Westerberg.mp3)




